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支援ツールの概要



支援ツールの概要
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◆価格交渉時のエビデンス資料「価格交渉支援ツール」

◆財務状況の変化を捉える「収支計画シミュレーター」

◆両方ともExcelで、埼玉県のＨＰに無料で公開

価格交渉支援ツール 収支計画シミュレーター

チラシイメージ
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価格交渉支援ツール

◆企業間（ＢtoＢ）における原材料やサービスの

価格推移を自動的にグラフ化

◆約1,400種類の価格（品目）を自由に選択

◆増減の比較は、1～3年で選択

◆13の業種を選択すると、自動的に価格を表示

支援ツールの概要
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収支計画シミュレーター

◆価格転嫁や労務費の増加を踏まえた、今後5年間

の中期的な財務シミュレーションが行える

◆価格転嫁を「した場合」と「しなかった場合」の

財務状況の変化を自動的にグラフ化

◆従業員の増減や賃上げにも対応

◆価格交渉支援ツールの一部機能を連動

価格転嫁以外
に利用可能

支援ツールの概要
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価格交渉支援ツール

✓誰が・・・・・・受注者

✓どの場面で・・・値上げ交渉時

収支計画シミュレーター

✓誰が・・・・・・受注者、発注者

✓どの場面で・・・社内で価格転嫁の影響をみる時

外部資料

内部資料

支援ツールの概要



６

価格交渉支援ツール

収支計画シミュレーター

✓ これから値上げの交渉をしたいが、どのように交
渉すればよいかわからない

✓ 値上げの交渉がうまく進まない
✓ 取引先からエビデンスを求められている など

✓ 取引先から値上げ交渉がきている
✓ どれくらい価格転嫁をする必要があるのかわからない
✓ 従業員を増やしたり、人件費を上げる予定 など

支援ツールの概要
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支援ツールの使い方



埼玉県 価格転嫁

支援ツールの使い方

８

埼玉県HP：https://www.pref.saitama.lg.jp/a0801/kakakutenka-kiunjyousei.html



９

埼玉県HP：https://www.pref.saitama.lg.jp/a0801/library-info/kakakukoushoutool.html

端末に一度ダウンロードすること注意

支援ツールの使い方
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実際にツールを
操作してみましょう

支援ツールの使い方
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価格交渉支援ツール

チラシシート
• 結果が反映される
• 操作はしない（印刷のみ）

基本設定シート

品目等選択シート

• 比較期間の選択、業種名の入力
• 参考業種から選択することも可

• 品目を自由に入れ替え

基本

応用

Excelシートの下部

支援ツールの使い方
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基本情報入力シート
• 業種を選択
• 直近年度の財務情報を入力

シミュレーション
入力シート

診断結果

• 価格転嫁、労務費など、
シミュレーション値を入力

• 結果が反映される
• 操作はしない（印刷のみ）

応用

基本

収支計画シミュレーター

Excelシートの下部

支援ツールの使い方
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適正な価格の上昇を捉え、
エビデンス資料を提示することで
価格交渉を進めることができる
攻めの道具

将来における価格転嫁や労務費
上昇の影響を早期に捉え、
予め準備する（経営方針を定める）
守りの道具

価格交渉支援ツール 収支計画シミュレーター

中小企業の
事業者様

本日のまとめ
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参考資料（Ｑ＆Ａ、グラフの見方）



Ｑ＆Ａ

１５

Ｑ１ 価格交渉支援ツールのデータは何を使用しているのか？

Ａ１ 使用しているデータは、日本銀行調査統計局の「国内企業物価指数」、「輸
入物価指数」、「企業向けサービス価格指数」です。「人件費」は厚生労働
省の「毎月勤労統計調査」を使用しております。

Ｑ２ 価格交渉支援ツールのデータ更新時期は？

Ａ２ データ更新時期は、毎月中旬頃です。以下のように、各データによって表示
される最新月のデータが異なります。

掲載されている

データの最新月

国内企業物価指数 前月

輸入物価指数 前月

企業向けサービス価格指数 前々月

毎月勤労統計調査 前々月



運輸・郵便

陸上貨物
輸送

道路貨物
輸送

宅配便

大類別

類別

小類別

品目

飲食料品

食料品

酪農品

バター

類別

小類別

商品群

品目

Ｑ＆Ａ

１６

Ｑ３ 品目等選択シートの「類別」、「小類別」、「商品群」、「品目」とは？

Ａ３ 価格が示す範囲によって4種類の分類があります。大きい分類ほど、その価
格が示す範囲は広く、小さい分類ほど、その価格が示す範囲は狭くなります
（人件費については、価格の示す範囲は1種類のみとなっています）。

【価格の示す範囲のイメージ】

国内企業物価指数 企業向けサービス価格指数



Ｑ＆Ａ

１７

Ｑ４ 価格交渉支援ツールを使いたいのに、パソコンが不得意な場合、
どうすればよいですか？

Ａ４ 埼玉県のＨＰには予め指定された13業種について、業種毎に代表的な品目
を載せたチラシをＰＤＦ形式で掲載しております。ＰＤＦをダウンロードし、
印刷をするだけで利用することができます。

ここから
ダウンロード

埼玉県HP：
https://www.pref.saitama.lg.jp/a0801
/library-info/kakakukoushoutool.html

【埼玉県ＨＰ】



Ｑ＆Ａ

１８

Ｑ５ 収支計画シミュレーターのデータ更新時期は？

Ａ５ データ更新時期は、毎月中旬頃です。価格交渉支援ツールのデータが更新さ
れた後の更新となります。

Ｑ６ 収支計画シミュレーターではどんなシミュレートができるのか？

Ａ６ 損益計算書における売上高から経常利益までをシミュレートすることができ
ます。入力する変数は、「売上高増加率」、「賃上率」、「従業員数」、
「材料費」、「外注費」、「減価償却費」などです。

Ｑ７ 自社製品、サービスの値上げ分（価格転嫁した分）はどこに入力するのか？

Ａ７ 価格転嫁は、「シミュレーション入力シート」の「■価格転嫁計画」で、売
上高増加率として入力してください。なお、売上高増加率は、対前年比での
入力となります。



Ｑ＆Ａ

１９

Ｑ８ 仕入れ（原材料費）の増加はどこに入力するのか？

Ａ８  仕入れ（原材料費）の増加は、「シミュレーション入力シート」の「■変
動費増加率」の「材料費」、「外注費」に入力してください。なお、両方と
も、対前年比での入力となります。



価格転嫁によって、
売上高・利益が改善
することを確認

売上高は一定

価格転嫁できず、
利益が減少してしま
うことを確認

グラフの見方（収支計画シミュレーター）

２０

累計
▲約1.6億円

① ②

③

売上高・利益の
逸失額を確認
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